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ISpot Polska ¢

Preferencje:
Kolor: czarny, zielony
Rozmiar telefonu: maty
Budzet: Sredni

iISpot stanat przed klasycznym

dylematem skalowania: jak J
utrzymac spersonalizowane cugesti
doswiadczenia klientow przy Prene S

jednoczesnym gwattownym
wzroscie bazy klientow.
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Branza: Elektronika Otwoérz B
Poczqgtek wspotpracy: Listopad 2023
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Realizacja strategii:

Zintegrowana Platforma
Customer Data

Synchronizacja danych klientow z
eCommerce i sklepdw stacjonarnych

Stworzenie kompleksowych profili
klientow

Umozliwienie precyzyjnego
targetowania grup odbiorcow

Pakiet Wielokanatowej Automatyzacji

Zintegrowane kanaty: e-mail, SMS, web
push i komunikacja na stronie

Wdrozenie widzetu Personal Shopping
Inbox (Osobistego Asystenta Zakupow),
banerdow i pop-upow

Stworzenie spojnych sciezek klienta we
wszystkich kanatach

Optymalizacja Konwersji
w Czasie Rzeczywistym

Pospiesz sie!
\ Zostawites ten telefon w
%  koszyku. 11innych os6b

. ogiad gowtym momencie 5 Wdrozenie spersonalizowanych
rekomendacji produktowych
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l l!ﬂiﬂm Stworzenie dynamicznych doswiadczen na
e stronie internetowej
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- Najwazniejsze wyniki w skrocie

70-krotny zwrot z inwestycji (ROI) 7
w platforme SALESmanago v
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43.4% catkowitej sprzedazy 64.34% transakcji w
generowane przez . modelu konwersji
spersonalizowany marketing ostatniego klikniecia
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11% wzrost wskaznikow . 15% wzrost w
konwersji rok do roku pozyskiwaniu nowych
klientow
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Wskaznik otwarc¢ kampanii e-mail iSpot < Previous  Next >

Od marketing@ispot.pl Do mnie

+198% wyzszy wskaznik otwarcé e-maili w
porownaniu do poprzednich kampanii

Wskaznik otwaré e-maili
przed SALESmanago

Wskaznik otwaré e-maili
po wdrozeniu SALESmanago

Abandoned shopp.

s : 1334% wyzszy wskaznik
S klikalnosci (CTR) w e-mailach

These phones might be

You might want to check

Welcome to iSpot
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Produkt, ktdry obserwujesz,

MacBook Air 13, jest teraz w

promoc;ji!

Zobacz wiecej
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3.98% wskaznik . | y
. . . iSpot Wiadomosc

kllkaInO§C| (CTR) W -30% na wybrane produkty

kampaniach SMS Otworz

"Tym, co najbardziej wyroznia SALESmanago, jest ich
zaangazowanie w innowacje. Konsekwentnie aktualizuja
Swoje narzedzia i strategie, dotrzymujac kroku zmieniajacemu

sie krajobrazowi marketingu cyfrowego. Ich determinacja, by
pozostawac w czotowce branzy, czyni z nich niezawodnego
partnera w efektywnym osigganiu celow marketingowych."

Emilia Sobczak
E-commerce Specialist w iSpot

Aby uzyskac wiecej informacji, skontaktuj sie z: marketing@salesmanago.com

SALESsllmanago www.salesmanago.com



